
ANALISA TU EMPRESA

 PASO 2. POTENCIALIZA TUS HERRAMIENTAS:

TODO LO QUE TU INDUSTRIA NECESITA
PARA POTENCIAR TUS VENTAS POR

INTERNET

PRIMEROS PASOS PARA LLEVAR TU INDUSTRIA A
INTERNET




El primer paso para ingresar al mundo digital es revisar
cuales son las necesidades de tu empresa y cual es el
ojetivo que tienes con este nueva meta

Asegúrate de aprovechar al máximo las herramientas
digitales que tu empresa ya utiliza, como Google Ads,
Search Console u otra. Es por esto que es importante hacer
una auditoria de las herramientas de Google que estas
usando actualmente y como te están ayudando a lograr los
objetivos establecidos. Conocer más.

PASO 1. ESTABLECER OBJETIVOS CLAROS: 

Define los objetivos específicos que deseas lograr al llevar el
marketing de tu empresa a internet. Puede ser aumentar las
ventas en línea, generar más leads, mejorar el reconocimiento de
la marca, entre otros. Establecer metas claras te ayudará a
orientar tus esfuerzos y medir tu progreso. Conocer más

ANALISA TU EMPRESA

 PASO 4. MIDE TUS CANALES:

El primer paso para ingresar al mundo digital es revisar
cuales son las necesidades de tu empresa y cual es el
ojetivo que tienes con este nueva meta

Es importante monitorear y analizar los resultados de tus
esfuerzos de marketing en línea. Utiliza Google Analytics
para obtener datos sobre el tráfico del sitio web, el
comportamiento de los usuarios y las conversiones. Evalúa
regularmente tus métricas clave para identificar áreas de
mejora y optimizar tus estrategias. Conocer más.

 PASO 3. EXPLORA NUEVAS HERRAMIENTAS: 

Considera la posibilidad de incorporar otras herramientas de Google
que pueden ayudarte a potencializar tus ventas en línea.  por
ejemplo google my business para aparecer en los resultados de
búsqueda local y otras que te ayudarán a identificar las tendencias
de búsqueda populares y adaptar tu estrategia en consecuencia.
conocelas en la siguiente entrada de blog.  Conocer más. 

Establece un presupuesto adecuado mensual para invertir en las
herramientas de Google que te dan más beneficios. Aprovecha las
opciones de segmentación y control de presupuesto que ofrecen
las herramientas de Google para maximizar el retorno de la
inversión. Establece presupuestos diarios o mensuales, y realiza
ajustes según los resultados obtenidos. Conocer más.

 PASO 5. OPTIMIZA TU PRESUPUESTO:
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https://auladig.co/potencializa-tus-herramientas/
https://auladig.co/establecer-objetivos-claros/
https://auladig.co/mide-tus-canales/
https://auladig.co/explora-nuevas-herramientas-para-potenciar-tus-ventas-en-linea/
https://auladig.co/explora-nuevas-herramientas-para-potenciar-tus-ventas-en-linea/
https://auladig.co/optimiza-tu-presupuesto/

